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PRODEJNI PARTY
PRIJEMNE NAKUPOVANi VANOCNICH TO P T| P

DARKU Z DOMOVA i,

Po prodejni party je lepsi predat

Kdy: fijien — polovina prosince zbozi zakaznikovi osobné.

Probé&hne tak nové setkani, pfi

némz se rozvine novy rozhovor,

odhali se nové potreby a razem

Z produkti: Aloe Vera, Microsilver, Star-Box, LR.Joyce, je zde novy stély zakaznik nebo .
Deko-kufr, darkoveé sety, doplfiky stravy, predvadeci dokonce LR-partner.

produkty, darkové poukazy, darek pro hostitele atd.

Co s sebou: aktualni mésicni katalog,
Collection, katalog Sperkd LR.Joyce

Jak postupovat:
‘ Co nejdrive si domluvte termin s hostitelem/hostitelkou
‘ Prezentujte produkty z kazdé oblasti a z kazdé cenové skupiny

‘ Vytvorte vanoéni atmosféru za pomoci svicek, viing, hudby, Pro
dekoraci (hvézdy, chvoji, vanocni pecivo, ubrus atd.) LR.Joyce jsou
samoziejmé ddlezita vSechna
ro¢ni obdobi. V obdobi Vanoc
ovsem ziskava obchod se Sperky:
specificky vyznam, protoze prave v této
oblasti Ize docilit neuvéritelného obratu.
\ Samoziejmeé to neznamenad, Ze jsou Sperky
M A — R {jedinym segmentem slibujicim dobry obrat.
Take vSechny ostatni LR segmenty maji
POz . potencial ucinit Vas vanoéni obchod
. dokonalym. Prolistujte si LR m&siéni
katalog a objevte nase
nejlepsi tipy!
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Jak p ' :
Z . Prezentujte kazdy produkt osobité, |1
‘ - naptiklad kratkou historkou 3
e ~ nebo ukazkou na zakaznikovi. %
' Vytvorte . Postupuijte oslovujicim zplisobem 3
(hvézdy, ¢ « vemociondlné ladéné atmosfére. o
‘ Pfipravte : Darujte svym zakaznikim ke °
kosmetiky. . kazdému nakupu exkluzivni maly p
°
. S ~ parfém Mini-Vapo. Nikdy se ovéem |-
Zaruceneé ziska o N . - OV .
. ) -~ nezminujte, ze se jedna o zkuSebni
ktery bude obsa o .
- vzorek — mluvte o malych
(  Piivitani sklenkou ¢ - luxusnich darcich.
Tip: Kapka Aloe Vera da E

| kdyz tento zpUsob prezentace
pri dobré organizaci se rozhodné



