“Inspirace ze zahrai
...pozvéte své pratele na vanoc¢ni prezentaéni vecirek

Predvanocni pfipravy jsou v plném proudu a to je idealni prilezitost pro Vas. Co byste rekli takovému
pratelskému vano¢nimu vedirku, na némz pomUtzete svym znamym s vybérem kvalitnich produktd
za rozumné ceny? Nepodcenite-li pfipravu a date-li si zalezet i na vyzdobé a atmosfére,

budou odi Vasich hostl jen zarit.

3 ZAKLADNI FAKTA O VECIRKU

v Pocet pozvanych hostu: 10 az 30

¢/ Misto konani: Primo u Vas doma, nebo v prijemné restauraci, kterou si na jeden vecer

. pronajmete. Co je dllezité: aby zvolené prostory odpovidaly prilezitosti i velikosti akce.

:‘ B v Produkty: Na této akci mlzete pfedstavit LR sortiment stylem ,o0d kazdého néco* (pamatuijte
"p_.*_ vSak na tematické razeni). Vase prezentace by neméla byt zamérena prilis Uzce, neméla by mit
o T vSak ani ambice obsahnout vSe. Samozrejmosti by méla byt mala pozornost ve formé darku
%' -r'; pro vSechny pozvané. Zalezi jen na Vas, jak budete originalni.

i, "
. g v Hostitel/skolitel: Pocet t&ch, ktefi se budou starat o pohodlihostl a zarover budou jejich
oy produktovymi Skoliteli, se odviji od poctu pozvanych. V kazdém pripadé ale nevahejte oslovit
:'- <P LR-partnery ze své struktury — LR je prece tymova prace a vecirek by mél byt osobni. Pred jeho
o zaCatkem se jesté ujistéte, Ze se ma kazdy z hostl v pripadé potifeby na koho obratit.
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| Je pravda, ze vanocni prodejni vecirek vyzaduje vice pfiprav nez bézny seminar.
Vase sazka na ngj se ale vyplati. Nezapomente na vsudypritomné vizitky s kontaktem

- 'f . na Vasi osobu — hosté, ktefi si tentokrat nevybrali, se mohou ozvat kdykali...

s’ : A co vice, tfeba je bude lakat nova podnikatelska prilezitost.
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